B2B-Shop und Profikoffer
fur das bodenlegende Handwerk

Seine Verbundenheit mit dem bodenlegenden Hand-
werk zeigt Kiigele seit kurzem auch als Industriepart-
ner der Objekteurs-Vereinigung Netzwerk Boden. Auf
dem Messestand auf der BAU konnten sich die Hand-
werkskunden neben dem breitgeficherten Sortiment
insbesondere auch iiber den umfassenden
Service des Osterreichischen Profilespezia-
listen informieren. ,Wir verfiigen {iber eine
hohe Warenverfiigbarkeit, und das
wollen wir auch zeigen', sagte Ge-
schiéftsfiithrer Claudius Proll.

Insbesondere der neue Profikoffer
sowie der B2B-Webshop, den das
Familienunternehmen inzwischen
stark ausgebaut hat, komme bei
den Handwerkskunden gut an. Mit
iber 700 registrierten Gewerbe-
kunden wickelt das Unternehmen
bereits 30 % seiner Auftrige {iber
den Online-Shop ab - das habe die
Erwartungen deutlich {ibertroffen,
konstatierte Proll. Auch auf der BAU
seien wieder viele Neuregistrierungen
dazu gekommen.
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Im neu aufgelegten Profikoffer prasentiert Kiigele in
sechs Laden Muster aller 315 Bodenprofile, Fliesen-
schienen und Sockelleisten samt Zubehor - alles La-
gerware -, die Verlegefachleute regelméfSigbrauchen.
Enthalten sind zudem die Sockelleisten aus der Kiige-
le-Manufaktur in allen sechs Designs und allen
fiinf Hohen von 69 bis 194 mm. Gerade bei
diesen exklusiven Sockelleisten bewéhrt
es sich, dem Kunden echte Muster
in die Hand zu geben, ist die Erfah-
rung der Osterreicher. Ebenfalls im
Musterkoffer: Zwei Sdulenring-Halb-
schalen aus dem Programm ,Alu
nach Maf}“: Die Sdulenringe aus
Aluminium und Edelstahl fer-
tigt Kiigele individuell nach
Kundenwiinschen.

Claudius Proll und

seine Ehefrau Kerstin
begriiBten auf dem
Kiigele-Stand viele
Géaste. Insbesondere der
neue Profikoffer und der
erweiterte B2B-Webshop
stieBen auf groBes
Interesse.

Im neu aufgelegten Profikoffer préasen-
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